Fiscalité Les regles d'or
de la remise d’une entreprise

Au moment de la transmis-
sion d'une entreprise par son
ou ses propriétaires a un ou
des tiers, de nombreuses ques-
tions se posent. Parmi elles,
celles avant trait & la fiscalité
n'en sont ni les moins com-
plexes, ni les moins impor-
tantes. En effet. l'opération
met généralement en scene
trois parties dont les intéréts
ne sont pas forcément conver-
gents, & savoir I'acheteur, le
vendeur et la cible (l'entre-
prise objet de la transaction).
D'autre part, une transaction
mal préparée fiscalement peut
entrainer des coits ultérieurs
susceptibles de mettre en péril
['existence méme de |'entre-
prise.

Quelques regles d'or

L'expérience démontre
qu'a long terme, une décision
prise exclusivement en fonc
tion de critéres fiscaux se ré-
vélera étre une mauvaise déci-
sion. La minimisation de la
charge d'imp6t ne doit repré-
senter qu'un des parameétres

des modalités d'un investisse-
ment ou d'un désinvestisse-
ment.

LEn outre. il faut toujours de-
meurer conscient qu’au mo-
ment du transfert de 'entre-
prise, la structure {iscale que
I'on aura constituée peut
s'avérer avantageuse. mais
gu'au moment ou il sera né-
cessaire de la démanteler. des
années plus tard, des mau-
vaises surprises sont suscep-
tibles de surgir. En ce do-
maine, il est indispensable de
réfléchir a long terme en s'in-
terrogeant, notamment. sur le
statut fiscal ultime du bénéfi-
ciaire de la valeur de ['entre-
prise.

Coté vendeur

La regle d'or pour le ven-
deur dont l'entreprise est
constituée en société anonyme
est de privilégier Ie gain en ca-
pital {vente d'actions) par rap-
port & la réalisation d'actifs.
En effet, en droit suisse, le bé-
néfice réalisé par une société
anonyme {ou une société a res-

ponsabilité limitée) est 1axé
deux fois. d'abord aupres de
la société elieméme, puis chez
son propriétaire. Tout au
contraire. le bénéfice rcalisc
par un contribuable au mo-
ment de la vente d'actions ap-
partenant a son patrimoine
privé est {ranc d'impot.

Le vendeur devra toutefois
se montrer extrémement at-
tentif quant a la maniére dont
I'acheieur f{inancera son ac-
quisition. Si ce {inancement
devait résulter d'un appau-
vrissement de la société cible.
on se trouverait alors en pré-
sence d'une opération insolite
que !'autorité fiscale pourrait
Laxer.

Coté acguéreur

La guestion centrale pour
|'acquéreur est de déterminer
comment structurer son ac-
quisition et ceci en fonction de
plusieurs parametres; J'un de
ceux-ci est la prise en charge
des intéréts et de 'amortisse-
ment bancaire. S'il doit. a titre
privé. augmenter considéra-

blement son salaire pour faire
face a ces échéances, la charge
fiscale marginale qui en dé-
coulera sera considcrable.
C'est la raison pour laquellc
on recourt souvent a des socie-
tés bolding comme véhicule
d'acquisition. Les dividendes
qu'eclles retirent de la société
cible pour assumer les charges
bancaires béndéficient en effet
d'un traitement {iscal privilé-
0ié.
Coordination neécessaire
Face & la complexité de ces
guestions. les parties a une
wransmission d'entreprises doi-
vent, a l'évidence, coordonner
ieurs positons alin de dimi-
nuer de maniére optimale la

charge fiscale globale lice & .

Vopération. Un tel but permet
cgalement d'assurer la survie
et le développement de I'entre-
prise et. pourquoi pas. de. déce-

jer des opportunités de planifi- |

cation fiscale ultérieure.
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